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        如上所述，我们已经举例说明使用 8thManage CRM 嵌入式商业智能功能可以识

别出热爱网球的英国高级经理正是商品发布会的潜在与会者，也可以针对这一特定群体

展开一次电子邮件营销活动，邀请他们参加产品发布会，同时为他们提供赢取两张温布

顿网球赛入场券的机会。 

        这个概念很简单：8thManage CRM 内嵌的各项技术能助您轻松实现市场营销自

动化。8thManage 帮助您有效管理大量的客户消费行为信息，您可以根据具体需要来

使用这些信息。并且，8thManage CRM 的电子邮件营销功能与嵌入式商业智能组合，

会使您的市场营销活动如虎添翼，事半功倍。与将客户联系人名单委托给邮件服务供应

商不同，8thManage CRM 的电子邮件营销工具可让您在完全保密且不增加任何额外

成本的情况下轻松实现电子邮件营销自动化。 

 

    

        显然，这一技术也可以支持传统意义上的用法。使用 8thManage CRM 商业智能系

统，用户无需大费周折，即可以最低的销售和营销成本做到：

    · 识别适合某一特定产品或服务的客户

    · 识别适合某一类客户的产品或服务

    · 识别产品或服务最受客户欢迎的属性，以便您能围绕这些属性打造出最优的

             产品或服务

  8thManage® 商业智能的价值：   
 ·识别适合新产品的客户 
 ·识别适合客户的新产品或 
     新服务 
 ·识别适合新兴市场的新的产 
     品属性   
 
 

        使用8thManage CRM嵌入式商业智能时，设置与实施步骤极为简单，且都可在

8thManage系统操作完成，不会产生额外费用，其用途与效益是非同一般的。 

电子邮件营销驱动型嵌入式智能:  电子邮件营销驱动型嵌入式智能:  
        提供性价比高、安全性好、 
可个性化的营销沟通渠道帮助您 
有效获取重要客户群。 
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